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Strucny popis Ucelu

Sluzbu, ktora sa ma poskytovat obcanom, zdruzeniam, mimovladnym organizaciam, MSP
zaoberajucim sa hodnotami nehmotného kultirneho dedicstva na Ucely ich zhodnotenia
(z hladiska kultarneho aj ekonomického hladiska), bud poskytovat’ vyskoleni
prevadzkovatelia a budl podporovani nastrojmi vyvinutymi v ramci projektu ARTISTIC
D.T2.1.4.

Tento nastroj by sa mal zameriavat’ na sukromnych investorov, ktori chcd financne
podporovat’ projekty NKD, ako aj na aktérov NKD, ktori chcl prilakat’ sukromnych

investorov, aby ich financovali.
[

Informacie o problémoch a potrebach, ktoré poméze vyriesit’ (preco sa
oplati oboznamit’ sa s tym, do akej miery m6ze byt’ pouzitie tohto
nastroja a dokumentu uzitoéné pre cielovu skupinu)

Tento nastroj by mal pomoct’ zvysit informovanost’ a postoj investorov zo strany
sukromnych (a verejnych aktérov) do valorizacie NKD.

Tento nastroj by mal slizit aj NKD Panel ako nastroj na pomoc aktérom a
investorom.

TARGET GROUFPS
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Hlavné predpoklady

Nastroje su nahravané a nasadené nizsie www.entributes.eu/artistic.

Poskytovanie informacii a pomoc poskytovana aktérom sa moze velmi lisit' a malo by sa
prisposobit’ regionalnym podmienkam aktérov, napriklad:
a) pozyvaci list zaslany vybranym Gcastnikom;
b) organizacia jedného seminara na zvysenie znalosti o danej téme;
c) organizacia jednej cielovej skupiny na preskimanie konkrétnych tém tykajucich
sa sukromnych investorov, napriklad diskusia o kritériach, ktoré musia dodrzat’
projekty NKD a ktoré by mali byt’ v zaujme sukromnych investorov;
d) zasielanie materialov o projektoch NKD;
e) zhromazd'ovat’ vstupy ...
f) prezentacia na internete, na facebooku
g) vyuzitie moznosti projektu ESIL.

Medzi tieto nastroje patria okrem iného:

Toolkit

Prirucka

Zbierka kritérii, hlavné témy
Zostavovanie tipov a referencii
Rady na vytvorenie letaku
Prepojit’ aj kolekcie:

dalSie webové stranky
Dokumenty a materialy

Video lekcie

wAudio podcasty

(@]
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ESIL Toolkit: Dostupné balicky pre skolenia

1.Due Diligence

Preco investori vykonavaju povinnu starostlivost?
Co hladaju?

Ako vykonavaju Due Diligence?

Ako dlho to trva?

Ako podnikatelia kontroluju potencialnych
investorov?

5. Ukoncenie investicii

Ako investori opustaju investicie?

Aké sl najbeznejsie typy vyjazdov pre obchodnych
anjelov?

« predaj zacinajucej spolocCnosti vacsej spolocnosti,
 Konkurzny

« odkupenie akcii novym investorom alebo
zakladatelmi / uvedenie do prevadzky

« Ako sa objavi téma Exit pocas Zivota startupu?

2. Ocenovanie spolocnosti

Aké su prvky, ktoré stoja za ocenenim zacinajlceho
podniku? Aké rozne pristupy sa pouzivaju na urcenie
hodnoty zaciato¢ného podniku?

Ako a kedy sa o ocenovani zvycajne rokuje?

6. Angel Investing pre vas

Kto st Business Angels a aké su ich motivacie?
Aky je typicky investiény proces?

Ako zacat?

Kolko Casu je potrebné na to, aby ste sa stali
obchodnym anjelom?

3. Obchodné podmienky

Aky je UcCel a rozdiel medzi Terminom, Akcionarskou
zmluvou a Stanovami?

Aké sU klucové komponenty vacsiny terminovych listov /
dohdd Sha-reholder?

Ako sa zvycajne dohodnl a vytvoria obchodné
podmienky? Ako dlho trva?

4. Spravujte investicie a'sledujte kola

Ako a preco-Angels prispieva k financovaniu know-how /
podporu?

Aké su bezné problémy, ktorym musia podnikatelia
celit?

Kedy sa zvycajne vyskytuju nasledné kola a ako funguj?

7. Crowdfundingové platformy

+ 7.1 Uvodna prirucka

« Sprievodca pre zaciatocnikov k investovaniu
prostrednictvom crowdfundingovych platforiem (ako CF
zapada do investicii v pociato¢nom stadiu, rozdielov,
online zdruzeni verzus priame, rizika atd’.)

« 7.2 Budovanie portfélia

« Budovanie diverzifikovaného investi¢ného portfolia
prostrednictvom crowdfun-dingu na viacerych
platformach crowdfundingu (diverzifikacia rizika
prostrednictvom CF, prekazky, tok informacii)

« 7.3 Spravovat investicie a kola s postupnym tokom
Crowdfunding ako nasledné financovanie existujlcich
portfolii investicii (vstupny bod pre anjelov, existujice
co's na zvysenie 2. kola alebo vykonanie validacie trhu
za odmenu).

o 7.4 Platformy crowdfundingu a spolocné investicie
Crowdfunding a spolocné investicie (zameranie sa na
fondy, vc, siete anjelov a vlady. Fondy pridelujlice

Tento webovy seminar ponuka ESIL

prostriedky pozdlz davu, ako to funguje atd.).

http://events.gobeyondinvesting.com/esil web 190110

Tento nastroj je mozné pouzit’ na vlastnu kvalifikaciu.
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ESIL Toolkit: Decks k dispozicii na skolenie

8. Spolupraca medzi BA a BIC

Gvod

Obchodné a inovacné centra - definicia a sluzby Pristup
k financiam ako sluzba pre zacinajlice podniky a malé a
stredné podniky. Otvorené inovacie - brana k podnikom
Preco by investori mali spolupracovat’ s EU / BIC?

 13. Animer un réseau de Business Angels (balicek je k
dispozicii vo francuzstine)

Praktické aspekty - financovanie a sponzori a partneri
siete BA

Praktické aspekty - Nabor obchodnych anjelov Praktické
aspekty - komunikacia: o, ako a preco komunikovat?
Riadenie toku obchodu

 Niektoré Udaje obsiahnuté v tomto module sa mézu
vztahovat' iba na Francuzsko

9. Navod
Co by ste mali vediet’ o spoloCnosti ako prvé

10. Zaklady obchodovania s
transakciami

Rozdiel medzi dohadovanim a obchodovanim
Postup vyjednavania:

« Podnikatelsky plan

o Prvy filter
 Vyhodnotenie

e Ocenenie

o Terminovy list

» Vd'aka pracovitosti

o Uzavretie

« SUhlas akcionarov

« Financ¢né transakcie

14. L'activité de business angel (balicek vo franclzstine)
Definicia obchodného anjela

Aka je pridana hodnota obchodnych anjelov?

Ako funguju anjeli podnikania?

Co stoji za Gspechom?

Akym chybam sa treba vyhnit?

Priprava investiCnej stratégie

 Niektoré Udaje obsiahnuté v tomto module sa mézu
vztahovat iba na Belgicko

 11. Propagacny a zdrojovy tok obchodov
Propagacia:

» Dolezitost vasho toku skautingu a vyhladavania
zdrojov:

 Dolezitost toku obchodov

o Zdroje toku obchodov

o MnoZstvo a kvalita toku obchodov

15. FinanCné nastroje pre spolocnosti, ktoré sa-venuju
podnikatelskym anjelom, ako klucovy motor pre regiony
zamerané na znalosti

Ingrediencie pre dobry financny.nastroj pociatocnej fazy
Akciové nastroje na Grovni EU

R6zne nastroje vlastného imania réznych regionov
Zaverecné odporUcania

12. Postupy a komunikacia - Preco potrebujeme
postupy?

 Postupy pre podnikatelov

« Postupy pre obchodnych anjelov

Aké su rozne typy a kanaly komunikacie?

16.Pripravenost’ investora

Tento modul podrobne predstavuje, co podnikatel
potrebuje vediet, s ktorym sa musi vysporiadat, ked’
hlada financného partnera, klicové komponenty vysky
tonu a Uvod do podnikového modelovania a najbeznejsie
metddy ocenovania spolocnosti.
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Napriklad:
Kritéria, ako sukromny investor najde spravnu expoziciu

- prevzatie spolocenskej zodpovednosti,

- motivacia zamestnancov

- propagacia znacky awerenes

- Podpora regionalneho umiestnenia

- Kultdrne impulzy a prenos vedomosti pre vlastni podnikovu kultiru

- prisposobenie kulturnych aktivit tak, aby vyhovovali spolocnosti (imidz, znacka, ciel
alebo stratégia) alebo inak

Tieto kritérid m6zu byt’ pouzité ako usmernenie pre diskusiu v seminari, v cielovej
skupine alebo v koucovani.

Napriklad:
Vyuzitie firemnej kulturnej zodpovednosti (CCR) ako sucasti CSR

Stanovenie ROl z opatreni CCR, ako napriklad:

- hodnoty rovnocennosti reklamy uvedené v (médiach),
- zmienky o logu / mieste produktu,

- kontaktné cisla,

- stimuly pre zamestnancov a zakaznikov,

- prijem z licencii,

- prava,

- Ucast’ ...

Tieto kritérid mézu byt’ pouzité ako usmernenie pre diskusiu v seminari, v cielovej
skupine alebo v koucovani.

Napriklad:
10 tipov na uspesné ziskavanie finanénych prostriedkov

- Jasny profil

- Spravne posudenie vasich vlastnych
moznosti

- Vzt'ah k potencialnemu investorovi

- Trvalé ocenenie investora

- Nedostatok kontroly Uspechu

- Vyber vhodnych nastrojov financovani

- Emocionalna blizkost’

- Nepretrzita komunikacia

- Kreativne napady

- Transparentna praca

ARTISTIC
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To by sa mohlo pouzit’ na samokontrolu.
Napriklad:

. zoznam odkazov, napr.:

«http://businessmodelyou.com

ehttps://www.europeanesil.eu
ehttp://eurocrowd.org/2018/07/04/cf4esif-report-triggering-participation-collec tion-civic-crowd-
funding-match-funding-experiences-eu-published/

«https://www.crowdfundport.eu

ehttp://funder35.it/
ehttps://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Downloads/EN/Checklisten-Uebersichten/1
check-Meeting-with-your-bank-What-s-important.pdf?blob=publictionFile

Napriklad:

zoznam odkazov s odkazmi na videa alebo zvukové podcasty,

napriklad:
ehttps://www.youtube.com/watch?v=Y1Ru3nnflUA&list=PLKS4gNWhGkZEQKKDIGtNIg26aWonGC_MK
«https://www.youtube.com/watch?v=1j9ay1Qcjawé&list=PLKS4gNWhGkZGOCfmIhdCXc8n4fN9K 005
ehttps://ich.unesco.org/en/dive&display=constellation
ehttps://gruenderplattform.de/geschaeftsmodell?ppid=16171
ehttps://www.existenzgruender.de/SharedDocs/Audios/DE/Wie-funktionert-daBusiness-Mo
del-Canvas-im-Unterschied-zum-Businessplan.mp3?__blob=audioFile

Niektoré nastroje su k dispozicii v anglitine, iné v narodnom jazyku. Nie vsetky nastroje
su k dispozicii v anglictine.

Nie vsSetky nastroje (napr. Videa, zvukové podcasty) su prelozitelné.
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Hlavné zavery —

Starostlivo a dosledne vas nutime vytvorit podnikatelsky plan pre disciplinované
myslenie. Myslienka, ktora sa prave zdala skvela, moze vyzerat Uplne nenapadne pri
podrobnejsej kontrole detailov a Cisel.

« Vytvorenim podnikatelského planu su aktéri nateni kriticky sa zaoberat’
ich napadom.

« Nedostatky vo vedomostiach sa rozpoznavaju a daju sa presne uzavriet'.

e M6Zu sa vypracovat’ alternativy.

« Vyzaduju sa rozhodnutia.

« Podnikatelsky plan je ustrednym prvkom na zvladnutie tazkosti, ktoré sa
vyskytnu, a na rozhodujuci rozvoj projektu.

Podnikatelsky plan je cennym kluc¢ovym prvkom. SlUzi okrem iného:

« hodnotenie podnikatelskej ¢innosti

« kontrola obchodnych procesov

« ako zaklad pre rozhodovanie o investiciach

« ako zaklad pre rozhodnutie o financovani banky, obchodného anjela alebo inych
investorov.

odporu metdd financovania uvedené na stranke www.entributes.eu/
bjekty, operatori a sprostredkovatelia s cielom vytvarat kvalitné
rilakanie potencialnych investorov.
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i} www.facebook.com/projectARTISTIC

M www.linkedin.com/in/artistic-project
W @ARTISTIC CE

8 @projectartistic

https://www.interreg-central.eu/Content.Node/ARTISTIC.html






